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证券代码：000555                                      证券简称：神州信息 

 

神州数码信息服务股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                                              

                                                         编号：20200521 

投资者 

关系活

动 

类别 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他  

参与 

单位 

名称及 

人员 

姓名 

华泰证券 郭雅丽、金兴   

中国人保养老 李金阳 盘京投资 王震 

永瑞财富 赵旭杨 鑫润禾资管 黄文琰 

成泉资本 陈剑博   

    

安信证券 徐文杰、王楠   

金元顺安基金 张博   

    
 

时间 
2020 年 5月 20 日 1:30-2:30  华泰证券特定对象调研 

2020 年 5月 21 日 2:00-3:00  安信证券特定对象调研 

地点 北京市海淀区西北旺东路10号院中关村软件园二期东区18号神州信息大厦 

上市公

司接待

人员姓

名 

董事会秘书 刘伟刚 

投资者关系总监 王兴苒 

投资者关系主管 季雨 
 

投资者

关系活

动主要

内容介

绍 

 

会议首先由公司董事会秘书刘伟刚先生介绍公司战略推进情况 

公司战略聚焦金融科技，落地主要围绕以下三个层面： 

第一，持续扩大现有的优势业务规模。从业务的性质上来讲，公司 2019 年金融行业整

体规模 39亿，其中软件和服务业务规模在 22亿左右，集成业务大概是 17 亿。无论是

总体规模，还是集成或者软服业务的单体规模，在整个金融 IT 行业排名是比较靠前

的。尤其是其中的一些拳头产品，比如银行核心业务系统、企业服务总线，在市场上

有着比较稳固的行业地位，根据国际数据公司的报告，目前已连续 7 年市场排名第

一。公司分布式技术平台和分布式银行核心系统在学术界及客户端得到了充分认可。 

第二，充分利用公司卡位优势，大力发展金融信创。一方面，在集成商中是少数拥有
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领先的金融解决方案能力的厂商，另一方面，在金融解决方案的供应商里面，公司又

是少数拥有一流的信息基础设施建设能力的厂商。金融信创本身是需要应用软件与基

础软硬件的融合才能够实现推动的。公司内部充分发挥业务之间的协同优势，能够相

互带动，这是公司的独特优势。2020 年，在疫情缓和之后，金融信创市场上陆续出现

相关的业务机会，公司积极推动金融信创的落地。 

第三，加大金融场景创新业务的探索。公司在金融科技、农业信息化、税务领域有着

长期和深厚的积累，凭借对金融行业、农业与税务场景的深刻理解，把握银税互动政

策与数字乡村战略的机遇，积极探索 “科技+产业+金融”三方赋能的新模式，与互联

网、银行、保险等企业在行业、场景、数据等方面强强联合，目前已形成银税互动、

银农直连、生物资产抵押等创新业务形态。 

会议第二个环节，由公司管理层与机构投资人交流 

问：能否介绍下公司分布式核心系统在市场中的优势？ 

答：公司在业内最早推出分布式核心解决方案的厂商，不依赖于任何特定硬件服务器

和软件系统。自 2016 年公司推出分布式核心业务系统至今，已经迭代到了第四代版本，

在技术和实践领域有深厚的积累。公司是业内第一家在银行端落地分布式核心的厂商，

实现了国内厂商数据库在银行业的落地，2019 年在业内率先推出了包含信创基础软硬

件和上层应用在内的银行信创全套解决方案。 

问：能否介绍公司除了银行核心之外的金融产品及解决方案能力？ 

答：公司是中国最早的金融IT服务企业，发展至今，已成为中国最大的金融应用软件

服务公司之一。目前公司金融软件领域拥有五大产品族：核心应用产品族、云计算产

品族、数据智能产品族、移动互联产品族，涵盖百余条细分产品线，能够满足银行领

域全方位的需求。不仅在银行核心业务系统领域，公司的企业服务总线、微服务、智

能银行、开放银行等解决方案在业内同样保持领先。去年开始公司大力拓宽数据智能

产品族解决方案类型，推出智慧头寸、AI智能反洗钱监测平台、反欺诈及风险管控、

二代征信报送和查询等模块，各条线在银行客户端的推广落地效果反馈都很不错。 

 

问：银行信息化市场规模有多大，公司处于什么水平？  

答：从行业整体规模来看，银行 IT 每年的投资规模超过千亿，每年保持两位数左右的

增长，软件和服务领域的增长超过 20%，银行在科技方面的投入占营收的比重逐年增

加，依托科技的手段寻求转型突破，市场空间十分广阔。我们预计，未来几年金融信

创是加速行业需求增长的重要动因之一。公司 2019 年在金融行业的整体规模 39 亿，

客户以银行为主，在系统集成和软服领域市场份额均处于行业前列，今年从业务端的

反馈来看，客户整体的需求还是很旺盛的，公司也在积极把握相关的业务机会。   

问：能否介绍下公司同国内各数据库厂商的合作？ 

答：公司金融分布式应用系统目前已完成与平凯星辰 TiDB、华为 GaussDB、阿里

OceanBase、百度数据库等国内主流分布式数据库的适配，为国内各商业银行结合自

身实际选型、落地分布式数据库提供了有力支撑，目前已在百信银行、天津银行、吉

林亿联银行等客户端落地。 

问：能否介绍下公司牵头发起的龙安联盟？ 
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答：龙安联盟是 2014 年由神州信息与曙光共同发起，并联合龙芯、中标软件、东方通、

神舟通用等国内 IT产业链骨干企业成立的合作组织，专门进行信创环境的适配。通过

协同研发、平台适配、应用评测等举措，提升联盟及成员企业竞争优势，信创生态建

设需要各厂商之间的协作，联盟为各厂商提供了 IT产业生态链形成与发展的基础，能

够为客户提供应用整体解决方案。 

附件清

单（如

有） 

 

日期 2020 年 5月 21 日 

 


