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神州数码信息服务股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                         编号：20150621 

投资者 

关系活

动 

类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会  

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

其他 (电话会议) 

参与 

单位 

名称及 

人员 

姓名 

 

国泰证券 叶岦升 三商美邦人寿 连玲玉 

国泰人寿 杨程翔 保德信投信 张径宾 

统一投信 江元凯 复华投信 胡家菱 

永丰金资产管理 陈培文 益兆投资 Derek Lin 

南山人寿 陈意婷 台新投信 叶宇真 
 

时间 2016 年 6月 21 日上午 10:00-11:00 

地点 北京市海淀区苏州街 16号神州数码大厦会议室 

上市公

司接待

人员姓

名 

神州信息战略投资总监                      滑福霞 

神州信息投资者关系经理                    夏冰 

投资者

关系活

动主要

内容介

绍 

 

1、2016 年神州信息的总体发展策略是什么？ 

答：公司是中国信息服务产业的领先企业，近 30 年来一直以业务模式创新和技术产品

应用引领和推动中国信息化进程及信息服务产业的发展，为金融、政企、电信、农业

等重点行业提供整合的 IT 服务。公司将顺应 IT 产业升级趋势，借助云和大数据技术

的应用，持续提升公司的业务价值，优化盈利能力。 

公司 2016 年的三项重点工作是： 

1) 加快技术服务、软件和云业务的发展，依托公司“产品化+平台化”的发展策

略，加快战略业务的进展，进一步推进云服务的跨行业整合，打造企业综合

服务云平台。 

2) 加强资本运作和行业整合，完善业务布局，为后续发展奠定基础。 

3) 完善内部创新创业机制，在组织结构、激励机制等方面进一步优化机制，为

公司业务创新、员工创业提供沃土。 

 

2、请问公司量子通信业务有哪些最新进展？目前，公司量子通信项目的收入和利润情

况如何？ 



答：我国“十三五规划”明确部署量子通信产业，将部署一批体现国家战略意图的重

大科技项目，国内相关技术研发和应用不断取得新的进展。公司从 2014 年起参与建设

的“京沪干线量子保密通信项目”是世界上量子通信的第一次大尺度应用，计划于 2016

年建成。 

神州信息 2015 年底中标的“量子保密通信‘京沪干线’技术验证及应用示范项目主

干网络建设项目”，目前正在有序推进。公司依托在量子通信项目上形成的先发优势，

未来将积极参与和支持量子通信技术的推广应用。 

公司量子通信业务的定位及发展：公司在量子通信项目中所从事的工作是帮助量

子设备接入既有的应用体系，以发挥其加密等安全保障功能，因此服务模式是跨技术

平台的复杂集成服务。未来随着量子通信网络逐步建成投产，公司希望在网络运维管

理方面有更多的服务机会。另外，公司也将参与探索量子通信技术在其他行业领域的

更多可能应用，进一步发挥量子技术对我国国民经济重点行业的安全保障作用。 

公司量子通信业务的收入利润：公司在量子通信领域市场占有率处于领先地位，

但由于该技术目前仍处于应用推广阶段，整体订单规模有限。因此，相比于公司几十

亿的收入规模，量子通信业务在公司业务收入和利润中的占比仍较小。 

 

3、请公司介绍一下我国农地确权的进度情况，以及公司互联网农业业务的进展？ 

答：按照国家对农村土地确权工作的推进计划，农地确权需求预计将在 2015 年-2017

年集中释放。2015 年，在各级政府的大力推动下，我国农村土地确权工作进度确实在

加快，公司农业相关业务也取得了可喜的进展： 

1) 农地确权业务保持领先的市场份额，并逐步扩大市场覆盖； 

2) 流转服务方面，公司已落地 80余县的合作； 

3) 增值服务方面，公司加大了土地评估征信、农业物联网、农技大数据、农产

品溯源等增值服务的试点力度，期望尽快实现模式定型和推广。 

    公司自2014年进入互联网农业领域以来，农业业务一直保持着高速成长，并逐渐

成为公司的主要利润支柱业务之一。 

 

4、神州信息投资并购遵循什么样的策略？为何选择并购华苏科技进入移动通信网络

优化领域，对未来有何发展期望？ 

答：公司投并购始终坚持战略导向，以期支持公司实现产业互联网的总体战略目标。

公司在金融、农业等行业领域，已逐步形成产业互联网平台落地。在技术服务业务领

域，公司也将适应行业发展趋势，逐步整合产业上下游资源，大力推进平台化的战略，

以期由专业服务提供商向产业链整合者迈进。 

公司对我国移动网优市场发展趋势及机遇的看法： 

1) 当前我国移动网优市场的发展面临瓶颈，人力密集的模式难以持续，未来需

要通过 CT 与 IT 的融合创新，通过自动化、智能化的服务流程实现升级发展

模式和服务品质，而当前大部分网优公司都面临着跨越 ICT 技术融合门槛和

研发投入不足的难关； 

2) 中国作为世界上最大的移动通信网络市场，特别是随着 4G 商用和移动互联网

的快速发展，市场空间将进一步扩大，运营商网络优化及用户行为分析等服



务需求也将快速增长。未来，在运营商“去管道化”和构筑综合服务生态的

过程中，通信大数据分析将起到重要的支撑服务创新的作用。 

3) 国内移动网优市场将进一步走向集中。随着运营商反腐、省级采购及网优技

术门槛的提高，我国移动网优市场将走向集中，全国性的规模化网优服务企

业将获得更多市场机遇。 

公司此次并购华苏科技，既是看好我国移动互联网及专业网优服务的未来，也是

看好华苏科技的独特能力。华苏科技的独特竞争优势主要体现在： 

1) 业界最有战斗力的团队，管理团队年富力强、专业专注、激励充分； 

2) 注重技术研发，通信大数据分析等自主研发的平台技术领先； 

3) 全国性的业务布局和优质的客户结构，保障成长性和盈利能力； 

4) 服务质量有口皆碑，专业网优业务构成纯粹。 

 

5、近期关注到公司有和星环科技开展了战略合作，请问在哪些方面将开展合作？ 

答：随着移动互联网、云计算、大数据等技术的兴起，商业银行面临着转型升级的新

要求。如何创新经营策略,加快业务转型，使大数据等更好地服务于业务发展，提升核

心竞争力，是很多银行面临的发展课题。 

    近日，神州信息旗下企业神州数码融信软件有限公司与星环信息科技（上海）有

限公司达成战略合作，双方将携手推进大数据技术在银行业的应用，共同打造大数据

解决方案。未来，双方将在开放式数据仓库迁移、数据应用和大数据平台建设等方面

进行合作，综合利用双方优势，共同推进大数据技术在我国银行业的应用普及，为银

行提供优质的大数据产品及咨询服务。 

 

在接待过程中，公司严格按照《信息披露管理制度》、《信息披露业务备忘录第 41 号—

—投资者关系管理及其信息披露》等规定，没有出现未公开重大信息泄露等情况，同

时已按深交所要求签署调研《承诺书》。 

附件清

单（如

有） 

 

日期 2016 年 6月 21 日 

 


